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ReSumo o

O ser humanono seu relacionamento com a realidade
que o cerca, estabelece uma relagdo denominada
conhecimento. Dessa relagdo surge o compromisso
de o homem ser fiel a realidade compreendida. A
histéria da humanidade traz inlimeros personagens
que na sua trajetéria deixaram a marca da sua
passagem e levaram o ser humano a um
desenvolvimento sem precedentes. O conhecimento
é um patrimdnio da humanidade e, como tal deveria
ser usufruido por todos os seres humanos; mas isso
ndo se dd porque grupos de pessoas, aproveitando-
se da sua posigdo social fazem do conhecimento,
um meio de dominagdo e de exploragdo social.
PALAVRAS-CHAVE: conhecimento humano;
desenvolvimento cultural; raciocinio.

Abstract .

In the relationship with reality that surrounds them,
human beings establish a relationship among
themselves called knowledge. Man’s commitment
to be faithful to the understood reality sprouts from
that relationship. The history of mankind brings
countless characters that left the mark of their passage
that took human beings to an unprecedented
development. Knowledge is a patrimony of mankind
and, as such, all human beings should dispose of it;
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but that does not come into fruition because there
are groups of people that take advantage of their
social position and use it as a means of dominance
of knowledge and of social exploration.
KEYWORDS: human knowledge; cultural
development; reasoning.

Introducao ...

Sem diivida, o conhecimento ¢ um dos
elementos bdsicos, para que o ser humano se
relacione de forma adequada com a realidade que o
cerca. E no conhecimento que o homem encontra o
ponto de apoio para o desenvolvimento de sua
consciéncia; é, na realidade conhecida, que a
inteligéncia humana encontra um meio para
desenvolver a prépria liberdade, consciéncia e
liberdade que levam o ser humano a assumir a
responsabilidade no seu agir. Responsabilidade que
antes de mais nada consiste em assumir um
compromisso com o objeto do seu conhecimento.

E justamente nesse compromisso que se
estabelece o equilibrio entre os seres existentes.

Enquanto os animais sio determinados pela
natureza através do instinto, o ser humano ¢ dono
dos préprios atos, mas nio € dono da realidade, pois
tem que aceitd-la como ela é. Aceitar a realidade
nio quer dizer que deva ser submisso, mas sim que
deve respeitd-la e através de sua agdo, transformé-la
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e adaptd-la as suas necessidades.

O respeito para com a natureza exige do ser
humano uma postura de ndo agressdo, de nao
destrui¢io, mas de conservagdo. Desse respeito,
nasce o compromisso da representacio fiel da
realidade. A fidelidade ao real, ao existente, ao
estabelecido, deve ser o compromisso assumido pela
razdo humana perante o mundo real.

A imagem mental da realidade ndo € apenas
uma representagio como uma fotografia representa
uma paisagem; mas deve ser uma imagem viva,
capaz de aumentar, 2 medida que for mais fiel ao
objeto representado.

O sédbio é aquele que estd sempre de
prontiddo para a busca incessante da verdade. Ndo
que a verdade nio seja o objetivo da filosofia, mas
no sentido de que a filosofia ndo admite dogmas, e
mesmo de posse da verdade, aceita a possibilidade
de estar errada. Entre os motivos que ocasionaram o
presente trabalho estdo os seguintes: - ter uma nogao
bem clara do conhecimento € o ponto de partida para
a compreensdo da realidade. A compreensio da
realidade é primordial para a subsisténcia do ser
humano, uma vez que é da natureza que ele tira os
meios para se manter vivo.

Além disso, o homem precisa do
conhecimento para se desenvolver e poder integrar-
se na sociedade, o que conseguird por meio do saber
adquirido.

Na era da globalizagio nio basta o individuo
estar bem informado; € necessario também que esteja
consciente do correto uso das informacgdes, uma vez
gue a ética no saber e a ética no agir sdo dois aspectos
da vida cada vez mais solicitado pela sociedade.

Conhecimento: relagio sujeito/objeto.

O ato de conhecer estabelece uma relagio
entre o sujeito do conhecimento (ser humano) e o
seu objeto (realidade).

O sujeito é sempre o ser humano, dotado de
inteligéncia pela qual é capaz de compreender o seu
objeto. Compreender o objeto significa que o
homem, usando da inteligéncia, é capaz de entender
o significado do objeto, isto €, € capaz de entender a
finalidade do objeto ou para que o objeto serve.

O objeto do conhecimento € a realidade que
abrange o existente e o estabelecido.

A condigio para que arealidade seja objeto do
conhecimento € que esteja perante o sujeito. “Estar
perante” significa estar ao alcance.

Exemplos de o objeto “estar perante” o sujeito:

-Alunos visitando uma usina para vercomose extrai
o dlcool.
-Estudantes fazendo pesquisa na biblioteca.

-Uma classe atenta a explicagdo dada pelo profes SO,
-Pessoas assistindo a um filme etc.

Todo relacionamento humano estabelece um
compromisso do sujeito para com o objeto. No
conhecimento, esse COMPromisso se concretiza através
da fidelidade que a imagem mental deve transmitir do
objeto. Quanto mais fiel for a imagem mental, tanto
mais perfeito serd o conhecimento. Isto quer dizer que
o conhecimento, para ser coerente e adequado deve
ter como caracteristica principal o compromisso de
fidelidade do sujeito ao seu objeto que ¢ a realidade.

Dissemos que o conhecimento se concretiza
através da imagem mental que é formada pela
inteligéncia do ser humano. De fato, para a formag&o
da imagem mental, o ser humano coloca em
funcionamento trés elementos de que ele dispde na sua
parte fisica e psiquica. Em primeiro lugar, o sujeito do
conhecimento capta a imagem sensivel do objeto
conhecido por meio dos sentidos; em seguida, a
imagem sensivel € enviada até o cérebro através do
sistema nervoso. No cérebro, sede da nossa
inteligéncia, esta faz a abstracdo das caracteristicas
concretas da imagem sensivel. Apds a abstragdo da
imagem sensivel, fica, na inteligéncia da pessoa, apenas
aidéia do objeto conhecido, baseada na sua utilidade.

A imagem mental foi estudada por Aristoteles
no século IV A.C. e constitui um dos pontos basicos
do 1°tratado de filosofia denominado “a légica formal
de Aristételes”. Com o correr do tempo, essas id€ias
foram-se aperfeigoando a medida que a psicologia da
aprendizagem foi-se desenvolvendo.

Tipos de conhecimento
A forma de o ser humano chegar até o objeto

do seu conhecimento é que determina os tipos de
conhecimento que temos.



Levando em consideragdo esse particupar,
temos trés tipos de conhecimento:

- Conhecimento sensivel. Tem nos sentidos
o meio de captar a imagem do objeto. A imagem
sensivel ou sensorial é levada através do sistema
nervoso até o intelecto que faz a abstragdo das
caracteristicas concretas formando a imagem mental.
Esse conhecimento é o mais simples € € comum a
todos os animais.

- Conhecimento intelectivo ou légico: € o
conhecimento formado pela inteligéncia do sujeito
conhecedor e consiste na compreensao do objeto
na formacdo da sua imagem mental. E o
conhecimento préprio do ser humano.

- Conhecimento de fé é o conhecimento
formado pela aceitagdo de uma verdade baseada
numa determinada crenca e na autoridade de quem
arevela.

O conhecimento sensivel ndo ¢ propriamente
um conhecimento, porque consiste apenas numa
impressao.

O conhecimento intelectivo € realmente um
conhecimento, porque estd baseado na compreensio
do objeto.

E o conhecimento de fé nio exige a
compreensio do objeto, porque ultrapassa a nossa
capacidade de entender, exige apenas a aceitacdo da
verdade através da fé.

Formas e tipos de raciocinio

No correr da Histéria e atendendo as suas
necessidades, o ser humano foi desenvolvendo
préticas adequadas para o controle da natureza afim
de obter dela a sua subsisténcia.

Sem ddvida, uma das primeiras praticas a
serem desenvolvidas foi a linguagem para atender a
necessidade de se comunicar. O homem primitivo,
que se comunicava por gestos e gritos, aos poucos
foi criando simbolos. A esses simbolos foi associando
sons. Os sons agrupados formaram silabas, e estas
foram unidas para dar origem as palavras que
designam conceitos, isto €, 0 significado das coisas.

As palavras dispostas adequadamente dao
origem s sentengas ou frases emitindo um juizo, isto
¢, um parecer.

Com o fim do mito e a utilizagdo da razao
para explicar os fendmenos naturais, o homem
organizou a forma da expressdo do raciocinio.

Temos trés formas de o raciocinio se
manifestar: A forma légica, a forma dialética e a
forma analégica, dependendo da maneira como se
forma o raciocinio; através da razdo, raciocinio
l6gico ou através dos fatos, raciocinio dialético, ou
através da comparagio, raciocinio analgico.

Sio conhecidos dois tipos de raciocinio
l6gico: o raciocinio dedutivo, também chamado
silogismo, é constituido de duas premissas
(proposi¢des que precedem a conclusido) e uma
conclusio baseada nas duas premissas (proposigoes
anteriores).

No raciocinio dedutivo, a primeira premissa
deve ser necessariamente uma proposicao universal
ou geral. E também chamada premissa maior.

Proposi¢do geral ou universal é uma frase
que abrange todas as partes de um todo.

A segunda premissa deve seruma proposicao
particular. Proposi¢io particular é uma frase que
abrange uma ou vérias partes de um todo. E também
chamada, premissa menor. :

A conclusio deve ser necessariamente uma
proposig¢do particular.

Exemplo de raciocinio dedutivo ou
silogismo:

Todo ser humano é mortal.
Ora, José é um ser humano.
Logo, José é mortal.

Neste exemplo, vemos que: Todo ser
humano & mortal; é a primeira premissa ou premissa
maior. E uma proposi¢io universal, porque se refere
a todos os seres humanos.

Ora, José é um ser humano, ¢ a segunda
premissa ou premissa menor. E uma proposi¢do
particular, porque se refere a apenas um ser humano.

A conclusdo é expressa pela proposi¢ao
particular: Logo, José € mortal.

No raciocinio indutivo, a premissa maior ¢
composta de uma ou varias proposigdes particulares.
Exemplo: o ouro é um bom condutor de eletricidade.
A prata é um bom condutor de eletricidade: o ferro é
um bom condutor de eletricidade; o bronze € um



bom condutor de eletricidade.

A premissa menor também ¢ uma proposi¢io
particular. Ex. Ora, o ouro, a prata, o ferro e o bronze,
sdo metais. JA4 a conclusdo € expressa por uma
proposi¢io universal. Ex. Logo, os metais sdo bons
condutores de eletricidade.

Validade e veracidade do raciocinio logico

A questio da validade do raciocinio 16gico
se refere & forma do raciocinio, isto €, um raciocinio
é correto, se for bem elaborado. Ao passo que um
raciocinio é verdadeiro ou falso, se o seu contetido
for verdadeiro ou falso. Portanto, um raciocinio sé é
verdadeiro, quando a sua mensagem for verdadeira.

Quanto ao raciocinio indutivo, temos a
considerar o seguinte: as duas premissas sdo
proposicdes particulares e, sendo particulares, ndo
tém poder racional suficiente para sustentar uma
concluso expressa por uma proposi¢ao universal.
Para isso é necessdrio que o contetido apresentado
nas premissas expressas por proposi¢des particulares
seja comprovado pela observagdo ou por
experiéncias realizadas em laboratério.

Fazendo uma avaliagdo dos dois tipos de
raciocinio légico aqui vistos, podemos concluir: O
raciocinio dedutivo é mais importante, pois €
necessario. No raciocinio dedutivo, premissas
verdadeiras levam necessariamente a uma conclusao
verdadeira e vice-versa. Ja no raciocinio indutivo, a
veracidade da conclusdo depende da comprovagao
da veracidade das premissas, através da observagdo
ou experimentagdo. E o mais util, porque é o
raciocinio utilizado na ciéncia.

Conhecimento e sua dimensao

A capacidade do homem em compreender a
realidade apresenta vrios tipos de limitagdes, todos
eles provenientes da prépria limitagao do ser humano
como uma realidade imperfeita, aberta e inacabada.

Os sentidos, que sdo a porta de entrada das
nossas sensagdes, muitas vezes nos enganam,
influenciados que sdo, por intimeros fatores, desde a
influéncia do clima as doengas mais graves.

O préprio ser humano estd longe de ter um

equilibrio capaz de escolher sempre o bem. Muitas
vezes escolhe o mal, movido por interesses nem
sempre confessaveis.

Outras vezes, somos levados a escolher mal,
porque nos ¢ apresentada uma realidade
completamente desvirtuada, principalmente através dos
meios de comunicacgio impelidos pela industria da
propaganda.

Por essas razdes é que René Descartes,
fildsofo francés, chegou a duvidar da capacidade do
homem chegar até a verdade.

O conhecimento € objetivo e ndo subjetivo,
pois a realidade existe independente de nés, o que €
subjetivo é a forma e o estilo de expressar 0
conhecimento.

O conhecimento, sendo a apreensdo da
realidade, expressa um objeto que existe fora de nés,
isto &, é uma relagdo objetiva, por expressar um objeto
real.

Cada um tem uma maneira propria de se
expressar; por isso € que a forma e o estilo na
expressdo do conhecimento sio subjetivos.

O Conhecimento e seus desvios.

Vimos que o conhecimento em si € objetivo
por expressar uma realidade existente independente
de nos: ou, em outras palavras: o conhecimento em si
¢ objetivo. A sua objetividade poderd ser afetada pela
maior ou menor fidelidade que houver na sua relagdo
com a realidade.

J4 na sua manifestagdo, o conhecimento poderé
ser afetado por desvios que sdo capazes de persuadir
pelo seu efeito psicoldgico e ndo pela sua corre¢do
16gica — a esses desvios chamamos de falicias ou
sofismas. Portanto, faldcias ou sofismas sfo armadilhas
psicolégicas para induzir o receptor a aceitar uma
mensagem desvirtuada, favorecendo o emissor.

Intimeras sdo as formas de o emissor induzir o
receptor. Vamos aqui explicar as mais utilizadas no
dia a dia das rela¢des humanas:

- Apelo 2 autoridade: consiste na utilizagéo
de um idolo para que, através da ascendéncia que
possui perante um grupo, induza esse grupo a
aquisi¢do de um determinado produto ou aceitagdo



de uma idéia.

Exemplo: Na televisdo, Pelé aparece
dizendo: * Tome Vitassay, a vitamina dos campedes
da satide”. Pelo que sabemos, Pelé é considerado
o atleta do século e nada tem a ver com a Medicina
ou com a Bioquimica.

- Equivoco: Consiste na utilizagio de
palavras com vdrios significados, isto €, com
significados diferentes, como: homem, liberdade,
agir, banco, etc.

Exemplo: O dono de um banco é uma
pessoa rica. Ora, o mendigo da praca Arthur
Thomas possui um banco. Logo, o mendigo da praga
Arthur Thomas é uma pessoa rica.

Neste exemplo, a palavra banco € utilizada
com duplo sentido; na premissa maior, banco
significa uma institui¢do comercial. Na premissa
menor, significa mdvel colocado na praga.

- Anfibiologia: Consiste na utilizagdo de
frases com significado ambiguo, isto €, duvidoso,
que nos podem levar a uma interpretagdo falsa.

Exemplo: veja esta frase: Um fazendeiro
tinha um bezerro e a mae do fazendeiro era também
o pai do bezerro.

Para que esta frase tenha significado correto
é necessario que a virgula seja colocada depois da
palavra mde, ficando desta forma: Um fazendeiro
tinha um bezerro e a mie, do fazendeiro era também
o pai do bezerro.

- A falacia da generalizacdo apressada:
Esse tipo de sofisma aparece quando somos levados
atirar conclusdes apGs o exame de um ou de poucos
Ccasos.

Exemplo: Todo aluno da Unipar
(Universidade Paranaense) é de Umuarama. Ora,
Edinei é aluno da Unipar. Logo, Edinei é de
Umuarama.

- Sofisma da causa comum: este sofisma
aparece quando se constata que tanto a causa como
os efeitos apresentados t€ém uma causa comum que

0s gera.

Exemplo: Nesta frase que se ouve muito por
ai: “0 ensino vai mal, porque os professores estio
despreparados’, tanto o despreparo dos professores
como o ensino deficiente sdo resultados de uma
politica educacional falha.

- Circulo Vicioso: ¢ a falicia baseada numa
argumentagdo em que tanto o ponto de partida como
a conclusio sdo improvdveis, isto €, ndo
comprovados.

Exemplo: Aqui vai bem citar como exemplo

a argumentacdo apresentada por certo ministro da
fazenda, para justificar as medidas de controle
salarial: “A inflagdo corrdi o poder de compra dos
saldrios. Temos, entdo, que aumentar os saldrios;
mas, aumentando os saldrios, temos que aumentar
0s pregos para pagd-los, o que aumentard a
inflagdo”.

Ora, alguém jd provou que a inflagdo tem
como causa o aumento dos saldrios e vice versa?

- Peti¢éio de principio: este desvio se da
quando colocamos como certo, algo que € duvidoso
e por isso mesmo deveria ser demonstrado.

Exemplo: “Vocé nunca vai ser feliz.
Felicidade ndo existe”. Alguém jd demostrou a
inexisténcia da felicidade ?

Conclusao ~

O mundo, o ser humano e o conhecimento.

Desses trés elementos constitutivos de uma
realidade que evolui e que se inter-relaciona, sem
divida, o ser humano, visto como ser existente, € 0
mais fragil, pois traz consigo a necessidade dos
demais. Necessita da natureza para poder subsistir e
a influéncia por meio do trabalho transformando-a,
e adaptando-a as suas necessidades.

Necessita do mundo como uma realidade
humana, pois tem necessidade da sociedade para se
desenvolver e para progredir.

Precisa do conhecimento para poder ter,
dentro de si, arealidade; e assim poder transforma-
la adaptando-a as suas muiltiplas exigéncias. Nao €



sem razdo que o ser humano ja foi definido como
um “feixe de necessidades™.

Mas, apesar de ser 0 mais necessitado entre
0s seres, 0 homem se sobrepde aos demais pela sua
racionalidade e pela sua capacidade de conhecer.

E neste particular que o homem, usando o
seu poder racional e o seu poder de captar a
realidade, criou para si a sociedade, para atender a
sua necessidade de desenvolvimento.

O passado nos esté a atestar a marca indelével
da passagem do homem através dos tempos. Uma
pléiade inumerdvel de filésofos, artistas, politicos,
socidlogos estadistas e outras mais nos garantem
que o passado nos impele para um futuro cada vez
mais promissor.

Este é o lado bom da atucdo do ser humano
através dos tempos na histéria da humanidade.

Mas existe o outro lado; o fato de que o
homem muitas vezes se aproveitar das grandes
conquistas que a ciéncia nos vem proporcionando
através dos séculos, para dissimular arealidade em
proveito préprio.

Ja vimos a faldcia, que é a dissimulag@o
introduzida naquela que talvez seja a maior conquista
da humanidade, a linguagem.

Os meios de comunicagdo, através da
propaganda, aproveitando-se da pré-disposicdo do
receptor, vio induzindo as pessoas a aceitarem as
idéias transmitidas, baseadas ndo na sua corregao
16gica, mas no seu efeito psicoldgico.

Personalidades principalmente do mundo
artistico e esportivo vendem a ascendéncia que
possuem sobre a populagdo, para que esta aceite
determinados produtos, nem sempre benéficos , para
proveito e interesse de pequenos grupos.

A globalizagdo proposta como unido dos
povos para o combate dos males comuns a todos,
sem didvida, ndo deixa de ser um objetivo colimado
por todos, mas traz em seu bojo grandes males, como
a dominagio dos mais humildes pelos mais
poderosos e aexploragdo dos mais fracos pelos mais
fortes.

O sistema, tdo propalado nos dias de hoje,
que consiste no conjunto de meios que a informética
nos proporciona no combate ao roubo e ao
banditismo, nio deixa de ser um bem desejado por

todos; mas, muitas vezes, é usado para dissimular a
covardia e alijar a consciéncia da responsabilidade de
ter tomado uma decisdo menos correta, Dai nds
ouvirmos muitas vezes a desculpa: “sinto muito, nada
posso fazer, jd estd no sistema”.

A informaética é um meio e nio um fim, € como
tal, deve ser controlada pelo ser humano que € racional.

Todas as vezes que adulteramos o nosso
relacionamento com a realidade, estamos provocando
uma crise, porque estamos colocando o interesse
particular acima do interesse coletivo.Neste caso
estamos assumindo uma atitude individualista, atitude
que é nociva ao convivio entre seres humanos.

O conhecimento é patriménio da humanidade,
isto &, ndio pertence a este ou aquele, mas € de todos. E
como propriedade da sociedade, todos deveriam ter
acesso aos beneficios que nos traz. Infelizmente a
realidade € bem diferente.

Uma minoria se aproveita de condi¢des mais
favoraveis, para utilizar o conhecimento em proveito
préprio, fazendo com que a maioria permanega na
ignoréncia; e a ignorancia é, sem diivida, o maior dos
males sociais, porque afeta o ser humano naquilo que
lhe é essencial: a sua racionalidade.
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